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Business Intelligence

Grupa NOWY STYL - budowa i wdrozenie
eksperckiej platformy Business Intelligence
w obszarach sprzedazy, finansow, produkcji oraz
zarzqadzaniarentownosciq

POTRZEBA BIZNESOWA

Grupa Nowy Styl stale poszerzajac rynki zbytu oraz rozwijajac
sie¢ sprzedazy zetkneta sie z potrzebg optymalizacji, a takze
ujednolicenia sposobu raportowania i analizy danych.
Szerokos¢ produkowanego asortymentu, ogromna ilosci opcji
konfiguracji produktu finalnego oraz zréznicowane rynki zbytu
wymogty na wiascicielach i zarzadzajacych zmiane podejscia
do postrzegania struktur sprzedazy. Pierwszga, a zarazem
najwazniejszg potrzeba okazato sie ujednolicenie pojec oraz
wypracowanie modelu analitycznego ktory zapewni podstawe
informacyjng nie tylko dla Zarzadu, ale przede wszystkim dla
struktur handlowych oraz dziatébw odpowiedzialnych
za organizacje procesu produkcji, marketing, obstuge
projektéw i kontroling. Kolejnym celem byto réwniez
skonsolidowanie informacji rozproszonej pomiedzy nie tylko
réoznymi systemami funkcjonujacymi w obrebie grupy, ale co
najistotniejsze informacji zréoznicowanej ze wzgledu na rodzaj
prowadzonej dziatalnosci. Rozproszenie geograficzne
organizacji oraz zréznicowanie odbiorcéw analiz pod katem
zarowno jezykowym jak i kulturowym postawito dodatkowy
wymadg doboru metodologii wdrozenia oraz technologii, ktéra
umozliwi budowe modeli analitycznych odzwierciedlajacych
charakter lokalny poszczegolnych jednostek organizacyjnych
(wersje jezykowe, lokalne atrybuty, lokalna waluta) dajac
jednoczesnie mozliwos$¢ analizy globalnej catej organizacji
Zz uzyciem wymiaréw i miar na poziomie korporacyjnym.
Istotnym elementem okazato sie rowniez efektywne
zarzadzanie dostarczang trescig analiz i zakresem funkcjo-
nalnosci narzedzi analitycznych od dostepu do prede-
finiowanych pulpitow zarzadczych do rozbudowanych analiz
z szerokg mozliwoscig drazenia do poziomu transakcji oraz
mozliwoscig raportowania Ad-hoc.

Grupa Nowy Styl aktywnie poszukuje mozliwosci wzrostu m.in.
poprzez akwizycje innych marek, co jeszcze bardziej
uwidocznito potrzebe wdrozenia systemoéw analitycznych,
wspierajacych dynamicznie rozwijajacq sie, gtdwnie na
rynkach miedzynarodowych, sie¢ dystrybucji.

Case study
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Grupa NOWY STYL

Grupa Nowy Styl to czwarty
najwiekszy producent krzeset
i mebli biurowych w Europie.
Oferuje swoim klientom komple-
ksowe rozwigzania aranzacyjne
miejsc pracy i wypoczynku. Oprécz
22 letniego doswiadczenia na rynku,
mocng strong Grupy jest rozno-
rodno$¢ - odpowiedz na indywi-
dualne upodobania klientéw na
catym sSwiecie. W portfolio Nowego
Stylu znajduje sie 6 marek
produktowych: Nowy Styl, BN Office
Solution, Rohde & Grahl, Grammer
Office, Forum Seating i Baltic Wood.
Okoto 85% sprzedazy Grupy trafia
na rynek eksportowy do ponad 100
krajow na catym Swiecie, a przy-
chody ze sprzedazy siegajq 276 min
EUR. Grupa posiada 19 departa-
mentéw zlokalizowanych w 13 kra-
jach oraz 15 fabryk wyposazonych
w najnowoczesniejsze technologie,
zlokalizowanych w Polsce, Niem-
czech, Rosji i na Ukrainie. Grupa
Nowy Styl dostarcza kompleksowe
rozwigzania dla przestrzeni publi-
cznych, takich jak biura, sale
konferencyjne i szkoleniowe, ale
rowniez areny sportowe.
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ROZWIAZANIE

Eksperci Solet w odpowiedzi na potrzeby biznesowe Grupy Nowy Styl opracowali szereg modeli analitycznych
i przeprowadzili wdrozenie systemu analiz dziatalnosci operacyjnej oraz analizy zarzadczej w branzy
meblarskiej. We wspotprace zaangazowani byli przedstawiciele Grupy, ktorzy petnili role opiekundw
merytorycznych poszczegolnych obszardéw. Zakres projektu objat implementacje wielowymiarowych modeli
analiz dotyczacych obszarow dystrybucji, zarzadzania naleznosciami, zarzadzania rentownoscig kanatow
dystrybucji, asortymentu i klienta oraz analizy stopnia realizacji planu produkcji oraz ewidencji i analizy
przyczyn przeterminowania zlecen produkcyjnych.

Firma Solet jest odpowiedzialna za "Grupa Nowy Styl realizujgc strategie wzrostu
utrzymanie i rozwdj rozwigzan anali- i budowania mocnej pozycji na rynkach
tycznych w obrebie catej Grupy Nowy Styl, miedzynarodowych poprzez state poszerzanie
a w szczegolnosci w zakresie wsparcia rynkdw zbytu i rozwdj sieci dystrybucji, potrzebowata
procesow analiz dynamiki i struktury partnera, ktéry opracuje i wdrozy w Grupie narzedzia
sprzedazy, analiz zamowien i zgtoszen do optymalizacji kluczowych obszaréw dziatalnosci
reklamacyjnych, kontroli wykonania firmy, jakimi sq produkcja i dystrybucja. Z sukcesem
budzetdéw, analiz kosztéw operacyjnych, ze zaimplementowany przez Solet system Business
szczegdlnym uwzglednieniem funkcji Intelligence jest dla nas niewgtpliwym wsparciem
modelowania i alokacji danych do w procesie analizy danych i kontroli dziatalnosci
wieloprzekrojowego rachunku marzy spotek wchodzacych w sktad Grupy Kapitatowej Nowy
operacyjnej. Styl.”

Adam Krzanowski, Prezes Zarzgdu Grupy Nowy Styl
KORZYSCI
® Obnizenie kosztow przygotowania informacji zarzadczej
m Podniesienie efektywnosci zarzadzania wykonaniem plandéw sprzedazy i budzetami kosztéw operacyjnych
m Optymalizacja zarzadzania przebiegu projektow inwestycyjnych
m Optymalizacja kosztéw operacyjnych
B Bardziej wydajne zarzadzanie procesem dystrybucji
B Zmniejszenie iloSci zgtoszen reklamacyjnych

B Jednoznacznie okreslone i w petni wiarygodne zrédto informacji dla dziatéw produkcyjnych, operacyjnych i
analitycznych

B Zautomatyzowanie proceséw analitycznych iinterpretacji danych
B Nieograniczony itatwy dostep do szerokiego spektrum analiz

B Zastosowanie efektywnych biznesowo narzedzi do kompleksowej, szybszej i bardziej doktadnej analizy
proceséow

B Mozliwos¢ korzystania z systemu przyjaznego uzytkownikowi bez wzgledu na pozycje w strukturze
organizacyjnej
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